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IDENTIFICACAO DO PRODUTO

Titulo: Il [S] Aplicagdo do Método de Implementagdo de Softwares com Tecnologia BIM

APLICACAO DO PRODUTO

Quantidade de 6 Observacao Quantidade de

o s 06 (seis) visitas presenciais.
Encontros Presenciais: Encontros: ( ) p

Publico Alvo: ME - Microempresa

Porte: Microempresa e Empresa de Pequeno Porte.

Complemento Publico

Alvo: Setor: Industria.

Segmento: Construgao Civil.

Repasse técnico acerca da utilizagao de softwares por meio da aplicacao da metodologia BIM -
Building Information Modeling (Modelagem de Informagao da Construcgdo), que tem o objetivo de
desenvolver uma pratica de projeto, na qual todos os participantes convirjam seus esforgos para a
construgao de um modelo da edificagdo.

Objetivo: Observacao 01: Esta solugdo é recomendada para a empresa que ja tenha sido atendida pela solugao
"Consultoria para criagao de BIM Mandate e Plano de Implantacdo" e que deseje realizar uma
atualizacdao quanto ao Repasse Técnico de utilizacdo de softwares por meio da metodologia BIM,
especialmente em razao da etapa de Diagndstico, fase de estudo do processo da empresa para
implantacao do novo processo, realizada através da solugdo de "Consultoria para criacdo de BIM
Mandate e Plano de Implantagao".

ETAPA 01 | ALINHAMENTO DA PROPOSTA

Realizar reunido de abertura junto a empresa demandante, para nivelamento do escopo do trabalho e
validacdo do planejamento de execucdo dos servigos, composto de cronograma resumido com os
principais eventos, agendas de reunices e definicao dos responsaveis pelo acompanhamento dos
servicos por parte da empresa demandante e da prestadora de servigo tecnoldgico.

ETAPA 02 | ORIENTACAO SOBRE AS FUNCIONALIDADES DO SOFTWARE BIM - ORIENTACOES IN
COMPANY

Realizar repasse técnico em softwares com Tecnologia BIM, seus conceitos e aplicagoes, para todos os
envolvidos na empresa para aprofundamento da metodologia aqueles que irdo executd-las em suas
funcoes.

Encontros presenciais (nivel basico), para revisao ou verificagdo, administradas pela pelo prestador de
servico, abrangendo modelagem, padronizacdo, documentacdo. Acontecera de forma presencial em
ambiente acordado mutuamente. O prestador de servigo fornecera manuais para consultas e para
continuidade da aplicagdo do método pela empresa.

Descrigao dos Servicos:

ETAPA 03 | ENCERRAMENTO

Reunido de apresentacgao final dos resultados com toda a equipe envolvida. Validacdao dos resultados e
entrega de relatorios, manuais e apresentagoes desenvolvidas que servirao como materiais para
continuidade da aplicagdo do método pela empresa.

MODULO 01 - Arquitetonico - Disciplina de Arquitetura

MODULO 02 - Estrutural - Disciplina de Sistemas Estruturais

MODULO 03 - MEP - Disciplina de Sistemas Hidr4ulicos

MODULO 03 - MEP - Elétrico - Disciplina de Sistemas Elétricos

MODULO 04 - MEP - AVAC - Disciplina de AVAC (Climatizacgdo)

MODULO 05 - Software de modelagem Avancado - Disciplina Avancada

MODULO 06 - Software de coordenacio BIM - Utilizacdo do software para a realizagdo da
compatibilizagao dos projetos.

Conteudo programatico:
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Beneficios:

Informacgoes
Complementares:

Descrigao Comercial:
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Resultados esperados:

* Reduzir erros na obra;

* Melhorar a gestdo do tempo e ajuda a cumprir prazos;

* Testar solugOes previamente;

* Integrar diferentes profissionais em uma tnica tecnologia;

* Facilitar a comunicagao entre membros;

* Diminuir o desperdicio de materiais;

« Ter todas as informagdes possiveis de diferentes estruturas em uma mesma plataforma;
* Maximizar o Retorno sobre o Investimento (ROI) de projetos.

RESPONSABILIDADE DA EMPRESA DEMANDANTE

1. Aprovar a proposta do Sebrae, valores e condigdes de pagamento;

2. Conhecer e validar a proposta de trabalho, o escopo das etapas e as entregas do prestador de
Servigo;

3. Disponibilizar agenda prévia para visitas, reunides e atividades propostas pelo prestador de servigo;
4. Fornecer informagdes técnicas sobre os processos, produtos ou servigos ao prestador de servigo
para o desenvolvimento do trabalho;

5. Acompanhar o prestador de servigco em visita(s) técnica(s) aos espacos fisicos, se previsto no escopo
do trabalho;

6. Avaliar o servico prestado.

RESPONSABILIDADE DA PRESTADORA DE SERVICO

1. Realizar reuniao para alinhamento e apresentacao das atividades previstas;

2. Analisar a demanda e as informacoes fornecidas pela empresa;

3. Elaborar proposta, escopo de trabalho, cronograma das etapas do projeto, agenda de reunioes e
atividades, sendo necessario validar com a Empresa Demandante;

4. Fornecer as entregas previstas, validadas pela empresa demandante, ao Sebrae;

5. Cumprir com as obrigacoes previstas no Regulamento do Sebraetec.

PERFIL DESEJADO DA PRESTADORA DE SERVICO
Equipe de engenheiros civis, arquitetos e especialistas em tecnologia da informacao, com experiéncia
na area de construcéao civil e aplicagao de metodologias de modelagem das informagdes no setor.

OBSERVACOES

1. Nao inclui aquisicao de softwares, tais como Autodesk, Grafisoft, Bentley, Tekla entre outros;

2. Para melhor aproveitamento é aconselhado que se complemente com a ficha técnica “Diagnéstico e
Planejamento de Implantacdo BIM”;

3. Os valores dos honorarios apresentados devem incluir todas as despesas com impostos e encargos
sociais, conforme legislagdo tributaria em vigor, que possa incidir sobre o objeto da proposta;

4. Despesas adicionais com terceiros (direitos autorais, fotografias, hospedagem, imagens, registro de
dominio, revisoes, textos, contetudo dinamico, entre outros) ficam a cargo exclusivo do cliente e devem
ser previamente autorizadas por ele durante a validacdo da proposta de trabalho;

5. E de responsabilidade do prestador de servico todo o projeto, da concepcao a aprovagéao do

cliente;

6. O prestador de servigco nao pode ser responsabilizado por erros de terceiros contratados pelo
cliente.

7. Na impossibilidade de as entregas serem assinadas fisicamente pela empresa demandante, elas
poderao ser validadas via assinatura digital, aceite eletronico ou e-mail, em que a empresa
demandante devera manifestar o aceite e encaminhar para a prestadora de servigo tecnoldgico, e esta
devera incluir o comprovante de validagao da empresa demandante nas entregas para o registro do
atendimento.

8. Na impossibilidade desta ficha técnica ser aplicada presencialmente, ela podera ser aplicada de
forma remota (ferramentas de videoconferéncia, ligagoes telefonicas, aplicativos de mensagens e/ou e-
mails). No momento da contratacdo a empresa demandante devera ser comunicada que parte do
servico ou a integralidade dele, quando aplicavel, acontecera de forma remota. Além disso, o
alinhamento do formato do atendimento deve ser feito na Etapa 01 entre a empresa demandante e a
prestadora de servigo tecnoldgico.

Reduzir erros na obraMelhorar a gestdao do tempo e ajuda a cumprir prazosTestar solucoes
previamentelntegrar diferentes profissionais em uma tnica tecnologiaFacilitar a comunicagédo entre
membrosDiminuir o desperdicio de materiaisTer todas as informagoes possiveis de diferentes
estruturas em uma mesma plataformaMaximizar o Retorno sobre o Investimento (ROI) de projetos

ENTREGAS DO PRODUTO




SEBRA

ENTREGAS

ENTREGA 1

ENTREGA 2

ENTREGA 3

ENTREGA 4

ENTREGA 5

ENTREGA 6

ENTREGA 7

ENTREGA 8
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DOCUMENTO(S) - EVIDENCIA(S) Percentual
1.1. Documento contendo os responsaveis pela prestagao do servigo, o escopo do servigo, o plano de
acdo com o cronograma das atividades e outros aspectos acordados entre as partes, assinado pela 5,00
Empresa Demandante.
2.1. MODULO 01 - Arquitetonico - Disciplina de Arquitetura - Relatérios, manuais e apresentacées 1500
desenvolvidas que servirao como materiais para continuidade da aplicagao do método pela empresa. !
3.1. MODULO 02 - Estrutural - Disciplina de Sistemas Estruturais - Relatorios, manuais e
apresentacOes desenvolvidas que servirdo como materiais para continuidade da aplicagdo do método 15,00
pela empresa.
4.1. MODULO 03 - MEP - Disciplina de Sistemas Hidraulicos - Relatérios, manuais e apresentacdes 1500
desenvolvidas que servirao como materiais para continuidade da aplicagao do método pela empresa. !
5.1. MODULO 04 - MEP - AVAC - Disciplina de AVAC (Climatizacao) - Relatérios, manuais e
apresentacOes desenvolvidas que servirdo como materiais para continuidade da aplicagdo do método 15,00
pela empresa.
6.1. MODULO 05 - Software de modelagem Avancado - Disciplina Avancada - Relatdrios, manuais e
apresentagoes desenvolvidas que servirao como materiais para continuidade da aplicacdo do método 15,00
pela empresa.
7.1. MODULO 06 - Software de coordenagao BIM - Utilizacéo do software para a realizacdo da
compatibilizacdo dos projetos - Relatorios, manuais e apresentagées desenvolvidas que servirao como 15,00
materiais para continuidade da aplicagdo do método pela empresa.
8.1. Relatdrio Técnico Final contendo bases e premissas utilizadas, tarefas executadas, resultados
obtidos, oportunidades de melhoria, plano contendo acdes a serem executadas, recomendacgoes e 5 00

conclusoes.
Print de tela do sistema SAS que evidencia o registro do atendimento.

DIMENSIONAMENTO DA DEMANDA

Codigo

00. UGEP-00210-2019

01. UGEP-00200-2019

02. UGEP-00076-2019

03. UGEP-00158-2019

04. UGEP-00159-2019

05. UGEP-00160-2019

06. UGEP-00161-2019

Dimensionamento (Respondido pelo Cliente)

00. O Cliente tem conhecimento absoluto do contetido da Ficha Técnica do Produto e esta
de acordo com as Condigdes descritas no Documento? Se a resposta for NAO, o produto
NAO poderé ser contratado.

01. O Cliente possui software de tecnologia BIM?
02. Qual é o porte da empresa (micro, pequena, etc.)?

03. O cliente sabe informar a area de atuacao da empresa? Se sim, informar no campo
objetivo/resultados esperados.

04. O cliente sabe informar em caso de escritorios de projetos, com quais disciplinas a
empresa trabalha? Se sim, informar no campo objetivo/resultados esperados.

05. O cliente sabe informar quais sao as sua principais tipologias de produto? Se sim,
informar no campo objetivo/resultados esperados.

06. O cliente sabe informar quais sao os seus principais clientes? Se sim, informar no campo
objetivo/resultados esperados.

Unidade

Sim ou Nao

Sim ou Nao

Porte

Sim ou Nao

Sim ou Nao

Sim ou Nao

Sim ou Nao
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07.
08.

09.

10.

11.

12.
13.
14.

15.

16.

17.
18.

19.

UGEP-00087-2019

UGEP-00089-2019

UGEP-00162-2019

UGEP-00164-2019

UGEP-00165-2019

UGEP-00166-2019

UGEP-00167-2019

UGEP-00168-2019

UGEP-00169-2019

UGEP-00090-2019

UGEP-00170-2019

UGEP-00171-2019

UGEP-00172-2019

Sarvipa Brasiteio de Apoie b

Micre @ Pagiiames Ermprasss

Ficha Técnica do Produto

07. Possui processos definidos (desenvolvimento de projetos, producdo, compras,
almoxarifado, financeiro, entre outros)?

08. Tem equipe disponivel para atuar na implementagdo da modelagem da informagéo para
construgao?

09. O cliente sabe informar qual o nimero de pessoas da equipe que participara da
implantagao BIM?

10. O cliente ja dispoe de experiéncia em modelagem?

11. Esta modelagem contemplou todas as fases do processo da empresa? Se nao para o item
anterior, em que fases a modelagem foi aplicada? Informe no campo objetivo/resultados
esperados

12. J& colaboraram externamente em BIM? Se sim, informe a modalidade no campo
objetivo/resultados esperados

13. J& colaboraram internamente em BIM? Se sim, informe a modalidade no campo
objetivo/resultados esperados

14. Existem projetistas parceiros? Se sim informe se estes projetistas utilizam BIM no
campo objetivo/resultados esperados

15. Ja compatibilizaram disciplinas de projeto? Se sim, informe Que método foi utilizado no
campo objetivo/resultados esperados.

16. Tem disponibilidade financeira para aquisicdo de software?
17. O cliente sabe informar quais sao os entregaveis da empresa?

18. O cliente sabe informar de que forma estes entregaveis sdo apresentados ao cliente? Se
sim, informar no campo objetivo/resultados esperados.

19. Desejam incorporar algum novo produto na empresa?
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Sim ou Nao

Sim ou Nao

Sim ou Nao

Sim ou Nao

Sim ou Nao

Sim ou Nao

Sim ou Nao

Sim ou Nao

Sim ou Nao

Sim ou Nao

Sim ou Nao

Sim ou Nao

Sim ou Nao



