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Titulo: B Pratique - Preco de Vendas

Codigo:
Codigo Produto SIAC:

Situacao Atual:

Unidade Autora:

(UGEP)
Programa: CONSULTORIA E INSTRUTORIA GERAL Instrumento: Oficina
Familia: Grupo:
Modalidade: Presencial Foco Tematico: Financas
Natureza Servigo: Instrutoria Direitos Autorais: OUTROS - SEBRAE

Modelo do Certificado: Padrao

Ativo no Sebrae/BA

BA00000002134 Cépia:

Descricao do Produto no SIAC:

Unidade Responsavel:

Entidade Autora:

Maturidade:

APLICACAO

Ativo: Sim

SEBRAE - PARANA

UNIDADE DE GESTAO DO PORTFOLIO

Intermediaria

Gratuito:

Participantes - Minimo:

Quantidade de Encontros:

Publico Alvo:

Complemento Publico Alve:

Palavras Chaves:

Carga Horaria Instrutoria:

Carga Horaria Consultoria:

Objetivo:

Descricao dos Servigos:

Conteudo programatico:

Nao

10

ME - Microempresa

Pratique
Preco de venda

02 encontros de 04h

Grau de Escolaridade:
Participantes - Maximo:

Observacao Quantidade de
Encontros:

ENSINO MEDIO COMPLETO

25

02 encontros de 04h

A oficina tem o propdsito de informar e sensibilizar o participante quanto a importancia de

saber tratar adequadamente o fator preco de venda, utilizando-o como elemento principal para

a alavancagem da competitividade e para a obtencao do lucro

Conceito e metodologia para precificacao
Definicao de custo e preco

Andlise do impoacto os custos e prec¢o no resultado da empresa

Estudo de casos e simulagao
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O workshop proporcionara aos participantes, capacitagdo para conhecer e aplicar
Beneficios: metodologias para calculo dos custos e dos pregos de vendas habilitando-os a agirem com
seguranca, rapidez e precisao nos seus processos de negociagao de compra e de venda.

Informacgoes Complementares:

Na Oficina Pratique Preco de Vendas, vocé Empresario de Microempresa conhecera técnicas de
precificagdao de vendas, desenvolvendo habilidades para planejar e realizar assertivamente o
preco de venda de seu produto ou servico, de forma estruturada e mais confiante. Capacite-se e
garanta um futuro melhor para o seu negdcio!

Descricao Comercial:

PRODUTOS ASSOCIADOS

PRODUTO DETALHE TIPO DE RELACAQ? OBRIGATORIO? ATIVO?

AREAS DE CONHECIMENTOS

AREA DE CONHECIMENTO DETALHE
Gestdo Econémico/Financeira
Contabilidade Financeira e Fiscal

Tributagao para Pequenos Negdcios

CODIGO VERSAO TITULO DETALHE ATIVO?
0001 2014 Guia do Educador Sim
0002 Slide Sim
0003 2014 Anexo- Estrutura gerencial de resultados Sim
0004 2014 Anexo- Orientagao adicional Sim
0902 2014 Manual do Participante Sim

GESTORES DO PRODUTO

RESPONSAVEL RELACAO DETALHE

VIVIANE CANNA BRASIL SOUSA Sebrae - Responsavel

DISPONIBILIZACAO - UNIDADE REGIONAL

Todas as Unidades Regionais: Sim

UNIDADE REGIONAL DETALHE

PREVISAO - RESUMO



