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Titulo: ] Formacao do Preco de Venda

Cédigo: BA00000003143 Cépia: 0 Ativo: Sim
Codigo Produto SIAC: Descricao do Produto no SIAC:

Situacao Atual: Ativo no Sebrae/BA  Entidade Autora: SEBRAE - NACIONAL

Unidade Autora: Unidade Responsavel: HJI\gEDP‘?‘)DE DE GESTAO DO PORTFOLIO
Programa: CONSULTORIA E INSTRUTORIA GERAL Instrumento: Oficina
Familia: Grupo:

Modalidade: Presencial Foco Tematico:

Natureza Servico: Instrutoria Direitos Autorais:

Modelo do Certificado:  Padrao Maturidade: Todos
Gratuito: Nao Grau de Escolaridade: ENSINO MEDIO INCOMPLETO
Participantes - Minimo: 10 Participantes - Maximo: 25

Quantidade de Observagao Quantidade de

Encontros: T 1 Encontro de 4 horas

Publico Alvo: EPP - Empresa de Pequeno Porte

Complemento Publico

Alvo: Empreendedores de micro e pequena empresa

Palavras Chaves:

Carga Horaria

Instrutoria: 4 horas

Carga Horaria
Consultoria:

Conscientizar para o comportamento de custos, despesas, prego de venda, além de

desenvolver habilidades gerenciais que proporcionem aos empresarios as competéncias para
gerar agoes de melhoria no desempenho financeiro de suas empresas, abordando em seus varios
aspectos que ajudardo a analisar fatores como a demanda, a concorréncia e os custos.

Objetivo:
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A Oficina de Formacao do Preco de Venda utiliza a metodologia Aprendizagem Baseada em

Problemas, uma tradugdo do inglés Problem Based Learning (PBL), e tem o papel de desenvolver e

potencializar um dialogo interativo com os participantes e empresarios na busca de solucées eficazes,
Descricao dos Servicos: uma vez que a metodologia Cri(ativa) encontra-se centrada em trés eixos integradores que sao:

Protagonismo do participante (centralizado na pessoa); Colaboragao (aprendizagem social e

centralidade nas pessoas) e Acdo-reflexdo (transformagao da experiéncia em conhecimento

e transformacgao do conhecimento em experiéncia).

O contetdo da Oficina de Formagao do Preco de Venda reune textos com informagoes e dicas, como
também atividades praticas que proporcionam aos participantes entender os conceitos e calculo de
custos, despesas variaveis, despesas fixas e margem de lucro como fatores que compdem a formagédo
do preco de venda de seus produtos/servigos.

Conteudo programatico:

COGNITIVA
» Compreender os aspectos a analisar para se formar o prego de venda, em funcao da
competitividade, sobrevivéncia e crescimento do negacio.

ATITUDINAL
Beneficios: * Reconhecer a importancia da formagédo adequada do preco de venda, enquanto fator primordial
para a sobrevivéncia e sustentabilidade de qualquer empresa.

OPERACIONAL
¢ Utilizar ferramentas/instrumentos/processos que possibilitem a adequada formagao do preco de
venda de seus produtos/servigos.

Informacoes
Complementares:

Vocé ja se encontrou perdido em um mercado competitivo, sem saber como fixar o prego de venda de
seus produtos ou servicos? E comum encontrar empresarios de micro e pequenas empresas
enfrentando essa dificuldade, o que pode levar a estratégias arriscadas, como baixar os precos sem
nenhum critério. Mas aqui esta a boa noticia: a falta de informagao nédo precisa mais ser um obstaculo
para o sucesso do seu negocio. Com a Oficina de Formacgdo do Prego de Venda, vocé tera todas as
ferramentas necessarias para tomar decisoes inteligentes sobre precos e garantir a lucratividade do
seu empreendimento. Nessa oficina, vocé aprendera sobre o comportamento dos custos e despesas,
além de compreender como o preco de venda pode influenciar a demanda e a concorréncia. Vocé
também desenvolvera habilidades gerenciais que o ajudarao a identificar oportunidades de melhoria
no desempenho financeiro da sua empresa.

Descrigao Comercial:

PRODUTOS ASSOCIADOS

PRODUTO DETALHE TIPO DE RELACAQ? OBRIGATORIO? ATIVO?

AREAS DE CONHECIMENTOS

AREA DE CONHECIMENTO DETALHE

Gestdo Econémico/Financeira

Gestao Economico/Financeira

ARQUIVOS ASSOCIADOS
CODIGO VERSAO TITULO DETALHE ATIVO?
LP- 5
001 2020 53% %%o = Livro do participante com avaliagdo por QRCode inclusa. Sim

VENDA



